Komplett Konverteringsplattform

Leadoo ar en konverteringsplattform som

Genom engagerande konverteringsverktyg, kraftfull personalisering, féretagsidentifiering, kartlaggning av
besdkares koépresor, notifieringar till saljare och integrationer till CRM ar Leadoo

74%

Problemet viloser

Da narmare 83% av alla kdopbeslut fattas online har mojligheterna for webbplatskonverteringar aldrig varit storre.
Men de flesta ar passiva forstagangsbesodkare som inte ar redo att kopa. | genomsnitt [ldmnar 98% av besokare
webbplatsen utan att konvertera. De laga konverteringar kan paverka foretagets resultat negativt. Darfor
har vi tagit oss an uppdraget att hjalpa marknad-och sdljteam 6ka konvertering pa sin webbplats.

Matbar och kvalitativ trafik blir allt dyrare fér marknadsforare:

+ Okad konvertering &r det mest effektiva sattet att halla antalet leads pa konstant hég niva
« Samtidigt som det bidrar till ett begransat sloseri av marknadsaktiviteter

Darfér kan en hég konverteringsgrad 6ka intakterna och effektiviteten.
Leadoo tillhandahaller alla nédvandiga verktyg och insikter som behovs for att:

Identifiera webbplatsbesdékare Anpassa information utefter deras steg i képresan
Aktivera webbplatsbes6kare i ratt stund, I slutddan konvertera fler webbplatsbesoakre till
pa ratt plats kunder

Leadoo hjdlper dig med:

@ Omvandla passiva webbplatsbesékare till ﬂ:ﬂ"‘ Forse ditt marknadsteam med insikter
konkreta affarsresultat och data som hjélper saljteamet

Q‘) Skapa engagerande och personliga = Integrera med din e-post och CRM for
% upplevelser for dina webbplatsbesokare ] omedelbara notifikationer

B Fainsynivilka som beséker din = Férvandla din webbplats till din bast
N webbplats och vad de ar intresserade av presterande sédljare

Hur Leadoo effektiviserar marknadsfoéring och
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En typiskt Leadoo resa

Veckad 4 - 6: Ménad 3:

 Vara konverteringsexperter onboardar dig och + Efter 3 manader ser kunder ofta markbara forbattringar i )
utbildar dig. engagemangsnivan pa sin webbplats.

* Viintegrerar Leadoo med dina system ¢ Tillsammans med foretagsidentifiering forbattras

anvandarupplevelsen pa webbplatsen och effektiviserar
marknadsforingen. Manatliga méten med Leadoo experter
maximerar prestandan och ger dig fler insikter.

« Vi bygger skraddarsydda konverteringsverktyg och
skapar innehall baserat pa dina insikter om din
webbplats, industri, utmaningar och din malsattning.

Manatliga moten med Leadoo experter maximerar prestandan och ger dig fler insikter. —/
Mdnad 6: Ménad 12:
>
¢ Du har nu byggt upp en betydligt tydligare bild av * Med en hog prestanda fran alla optimeringsmoten med
kopresan pa din webbplats genom insikterna fran din dedikerade konverteringsexpert gar vi nu in test-och
Leadoo. inlarningsfas.
» Baserat pa den arliga siffror har konverteringen nu » For fler an 800 Leadoo kunder var det just har
Okat med + 30%. konverteringen pa webbplatsen hade ckat med 74%.

Se prenumeration och priser hér

Varfor foretag litar pa Leadoo:

Vad vara kunder séager:

Jag kunde inte vara ndjdare med servicen fran teamet, upplarningen och férstaelsen for vara
problem och méjligheter, anda fram till att ga live. Sedan vi gick live har 75 % av alla kvalificerade [
leads fran fastighetsagare kommit in via Leadoo. 1A

Adam Graver - Head of Performance Marketing - Lomond Group

Vi startade nyligen samarbete med Leadoo och jag ar positivt 6verraskad dver hur bra de har

hanterat de forsta veckorna och manaderna, fran forsta saljsamtalet, demo, férhandlingar,

upplarning och till sist dverlamning till Customer Success. Som kund har jag regelbundet fatt snabba
uppdateringar och svar pa mina fragor, vilket ger mig en kansla av att verkligen vara omhandertagen.

Milla lkonen - CMO - Valamis

Resultat vi levererar: 29,698 28,000
sSessions sessions
Att driva kvalitativ trafik till webbplatsen blir allt dyrare och i 30k = 00
manga fall svarare att generera. Vara kunder ser i genomsnitt en
konverteringsokning med 74% efter att ha gatt med pd Leadoo 600
resan, vilket ofta leder till fler konverteringar - oavsett @® sessions
trafiknivaer. : 500
conversions
Har kan du sjalv se hur en 546% 6kning av konverteringsgrad 400
ledde till att var kund D-Tech med &an sexdubblade sina 20k 200

arliga konvertingar, trots att de minskade i trafik under de
kommande 12 manader efter de implementerat Leadoo pa sin 200
webbplats. Las D-Tech caset har.

100
Vi tror pa att konverteringar, inte trafiken, ar nyckeln till en
framgangsrik marknadsforing. Darfor ar vi den definitiva 20k 0
konverterinsplattformen. 2020-2021 2021-2022
Before Leadoo Leadoo was implemented
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