Leadco — The Conversion Platform

Leadoo on konversioalusta,

Osallistavilla keskusteluilla, chatboteilla, testeilla, personoinnilla, yritystunnistuksella, ostopolkujen seurannalla,

verkkosivuanalytiikalla, myyjia halyttamalla ja CRM-integraatioita hyédyntamalla Leadoo on

74%

Ongelma, jonka ratkaisemme

Kun 83% ostopaatoksista tehdaan verkossa, konversioiden merkitys on suurempi kuin koskaan. Samaan aikaan
enemmista kavijoistanne on passiivisia, eivatka valmiita konvertoitumaan. Keskimaarin 98% verkkosivujen
kavijoista poistuu konvertoitumatta. Tama alhainen konversioaste laskee kaiken markkinointinne
tehokkuutta. Meidan missiomme on antaa markkinoijille ja myyjille kunnon tyékalut tehokkaaseen
konvertointiin.

Kun mitattavissa oleva ja laadukas verkkosivuliikenne maksaa yrityksille koko ajan enemman, on
konversioprosentin kaikista tehokkain tapa kasvattaa lildimaaria - samalla tehostaen markkinoinnin tuottamaa
arvoa jokaisesta markkinointiin sijoitetusta eurosta. Yritykset kayttavat paljon rahaa, aikaa ja vaivaa liikenteen
houkutteluun verkkosivustolle - me pidamme huolen, ettd ndma ponnistukset eivat menisi hukkaan.

Siksi korkeampi konversioaste kasvattaa seka myyntia etta tehostaa toimintaa samanaikaisesti.
Leadoo tarjoaa kaikki tarpeelliset tydkalut ja analytiikan sivustokavijoéiden..

Tunnistamiseen Nurturointiin ostopolun eri vaiheissa
Aktivointiin Tehokkaaseen konvertoimiseen asiakkaiksi

Leadoon avulla:

@ Aktivoitte passiiviset kavijat liideiksi, asiakkaiksi ja myynniksi. Integroit sahkdpostiin ja CRM:4an nopeat
halytykset kiinnostavista tapahtumista
) Luotte osallistavia ja personoituja kokemuksia brandinne verkkosivuillanne
S

parissa verkkosivustolla
Mahdollistat markkinointiimillenne

@o Naette ketka verkkosivuillanne kdyvat ja millaiselta heidan 4 paremman dataan perustuvan ymmarryksen,
ostopolkunsa nayttavat joka auttaa kasvattamaan myyntia
Automatisoitte asiakaspalvelua, mika vapauttaa omia Teet verkkosivustosta parhaan

@ resursseja, keventaa kuormitusta ja ennen kaikkea palvelee
asiakkaita tasalaatuisesti ja laadukkaasti, 24/7, 365
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Tyypillinen ensimméinen vuosi Leadoon asiakkaana:

Ensimmaiset 1-6 viikkoa: 3 kuukauden kohdalla:

¢ Konversioasiantuntijamme tekevat kayttéonoton ja ¢ Asiakkaamme ovat saaneet merkittavia
kouluttavat teidat tulosparannuksia sivustoltaan

¢ Integroimme Leadoon myynnin ja markkinoinnin o Keradmamme datan perusteella on jo tehty ainakin
jarjestelmiinne yksi kierros Leadoon optimointia, joka tulee

* Rakennamme raataloidyt konversiotydkalut entisestaan parantamaan tuloksia

Kuukausittaiset optimointitapaamiset Leadoon kanssa tulosten jatkuvaan kehittadmiseen

6 kuukauden kohdalla: 12 kuukauden kohdalla:
>
» Tiedat huomattavasti tarkemmin millainen » Useampien Oﬁtimointienjélkeen sivustonne performoi jo
ostopolku kavijéillanne on ja miten sita voisi tukea erinomaisen hyvin ja siirrymme tekemaan raataloityja
vield paremmin kokeiluja yhdessa, ns. “test&learn”
* Keskiarvojemme mukaan konversioprosenttinne * Tekemamme asiakkaiden tulosten analyysin mukaan
on parantunut noin 30-70 prosentilla konversioasteenne on kasvanut keskimaarin 74 prosenttia

tilaustyypit ja hinnat tadalld.

Miksi yritykset luottavat Leadoohon:

Asiakkaidemme suusta

En voisi olla tyytyvaisempi Leadoon tiimilta saamaani apuun aina kayttéonotosta ongelmien ja
mahdollisuuksiemme ymmartamiseen ja liveksi menoon asti. Liveksi menon jalkeen jo 75% kaikista @
onlinekanavista tulevista vuokranantaja markkinointiliideistamme tulee Leadoon kautta.

L
Adam Graver - Head of Performance Marketing - Lomond Group
Aloitimme vastikaan yhteistydn Leadoon kanssa, ja on ollut upeaa nahda kuinka hienosti he ovat
hoitaneet asiakassuhdettamme - ensimmaiset viikot ja kuukaudet aina ensimmaista
yhteydenotoista tuotedemoon, yhteistydneuvottelut, kayttédnotto ja sen jalkeinen siirto customer
success -vastaavalle.Asiakkaana saan aktiivisesti ytimekkaita paivityksia tilanteestamme ja nopeita
vastauksiakysymyksiini. Minusta todella tuntuu silta, ettd minusta valitetaan.
Milla lkonen - CMO - Valamis
Konkreettisia tuloksia: 29,698 28,000
kéyntici kéyntic
Laadukkaan verkkosivuliikenteen saaminen verkkosivustolle 30k ———= 700
muuttuu koko ajan vaikeammaksi ja kallimmaksi. Asiakkaamme
saavat Leadoon avulla keskimaarin 74% enemman konversioita " \ 600
kayttdonoton jalkeen. ® kayntia 00
konversiota

Oheisesta esimerkista naette kuinka 546% parannus 400
konversioprosentissa auttoi asiakastamme D-Techia 25k
kuusinkertaistamaan vuosittaiset konversionsa, vaikka 300
samaan aikaan heidan kavijamaaransa vaheni. 00
Lue koko asiakastarina taalta.

100
Me uskomme, etta konversiot, ei liikennemaara, ovat
avainasemassa onnistuneessa markkinoinnissa. Siksi loimme 20k 0
Leadoon. 2020-2021 2021-2022

Ennen Leadoota Leadoon kayttédnoton jélkeen
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